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SPIES HECKER ZEIGT SICH KÄMPFERISCH
„2014 konnte sich Spies Hecker weiterhin im Marktumfeld behaupten, mit Innovationen überzeugen
und Kunden hinzugewinnen. Damit wir unsere Strategie in diesem Jahr weiter ausbauen können,
müssen wir neue Wege gehen“, verdeutlichte Michael Wellnitz, Vertriebsleiter Spies Hecker. Passend
zum Motto „Mit Kampfgeist zum Erfolg“ schwor er seine Mannschaft in einem Boxring auf die
kommenden Monate ein. Rund 170 Mitarbeiter nahmen an der Jahresauftaktveranstaltung in Köln
teil, darunter Kundenberater und Anwendungstechniker sowie Mitarbeiter aus der Zentrale, den
Stützpunkten und aus Entwicklung, Produktion und dem Color-Management.

STARK IM MARKT
„Reparatur nach Herstellervorgaben, hohe OEM-Anforderungen, Internet-Bieterforen wie
Schadenladen und angriffslustige Wettbewerber: Die aktuellen Markttendenzen stellen die Branche
und damit auch uns von Spies Hecker täglich vor neue Herausforderungen“, führte Michael Wellnitz
aus. „Mit unserem Teamgeist und unseren Produkten sind wir jedoch für 2015 gut gewappnet“, war
die Kernaussage des Vertriebsleiters durchgehend optimistisch.

TECHNISCH GUT AUFGESTELLT
Modernes Color-Management, ein vernetzter Mischraum, digitale Farbtonerkennung: Spies Hecker
unterstützt auch in Zukunft die Lackier- und Karosseriebetriebe. „Unsere Kunden versorgen wir 2015



mit innovativer Technik“, unterstrich Color Management Spezialist Dietmar Wegener. Die Weichen für
den Einsatz der Formelsoftware Phoenix seien gestellt, das automatische Dosiersystem Daisy Wheel
bereits bei zahlreichen Spies Hecker Kunden installiert – für beide technischen Lösungen soll in den
kommenden Monaten das Netz an Nutzern weiter ausgebaut werden. Außerdem ist eine neue
Hardware geplant.

POSITIVES KUNDENFEEDBACK FÜR PRODUKTE
Erfolge sah Jörg Sandner vom technischen Service Spies Hecker für 2014 vor allem in der Einführung
des neuen Permasolid HS Speed Klarlacks 8800 sowie des Permasolid HS Vario Grundierfüllers 5340.
„Für beide Produkte haben wir bisher von unseren Kunden viel positives Feedback erhalten“,
resümiert der Techniker. In diesem Jahr plant Spies Hecker weitere Verbesserungen bestehender
Produkte für eine noch sicherere Anwendung sowie Nischenprodukte für eine noch zielgerechtere
Unterstützung der Betriebe.

Ein starkes Team, stabile Produkte, innovative Technik und jede Menge Kampfgeist: Spies Hecker
sieht sich für 2015 gut gerüstet.
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